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Sage 50 Gestion commerciale
Logiciel PME performant pour une gestion commerciale efficace. 
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Photo page titre: Fabrice Della Santa

Toutes les personnes présentées sur les photos publiées dans 
cette brochure sont des collaboratrices et collaborateurs de 
Sage Suisse.

Comptabilité

Gestion 

commerciale

Gestion 
des salaires

Facturation

Comptabilité
Comptabilité générale
•	 Option modèle comptable harmonisé (MCH2 )/nouveau 

modèle comptable (NMC)
•	 Option fiduciaire
•	 Interface comptabilité
•	 Interface archivage (système de gestion de documents)
•	 Option e-banking et e-facturation

Comptabilité analytique
•	 Option consolidation
•	 Interface Performance & Interfaces

Comptabilité des immobilisations

Facturation
Gestion des marchandises avec achats, stock et 
inventaire
•	 Option factures récurrentes
•	 Interface gestion des marchandises

Gestion des salaires
•	 Option PUCS (Procédure Unifiée de Communication des 

salaires)
•	 Option gestion des présences et des absences
•	 Option e-banking
•	 Option comptabilité analytique
•	 Interface facturation fournisseurs tiers 
•	 Impôts à la source (toute la Suisse)
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Avec la conjoncture économique incer-

taine et la globalisation croissante, les 

PME suisses subissent une pression 

toujours plus forte. Elles ne peuvent plus 

se permettre d’appliquer des processus 

inefficaces et ne disposent souvent que 

de peu de liquidités pour procéder à de 

coûteux investissements. C’est là que des 

logiciels tels que Sage 50 peuvent leur 

apporter une standardisation élevée de 

leur organisation et la possibilité d’adapter 

aussi bien les achats que les ventes aux 

exigences sans cesse changeantes des 

clients. Sage 50, le logiciel le plus répandu 

depuis des années dans les PME suisses, s’accompagne des modules autonomes 

Commerce et Facturation.

Il s’agit de logiciels standardisés offrant des fonctions très complètes et un excellent 

rapport qualité-prix. Faciles à implémenter même dans les entreprises dotées 

de structures complexes, ils assurent une prise en main rapide de la part des 

utilisateurs. Sage 50 Gestion commerciale et Sage 50 Facturation sont des solutions 

indépendantes, disponibles en français et en allemand qui conviennent aux petites 

et moyennes entreprises jusqu’à 50 collaborateurs. 

«Sage 50 assure une 

gestion et une factura-

tion nettement plus effi-

caces de vos comman-

des. Vous augmentez 

donc la rentabilité de 

toute l’entreprise.»»
Marc Ziegler, 
Managing Director Small Business
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Avec 60‘000 utilisateurs, Sage 50 est la solution de gestion 
d’entreprise la plus utilisée dans les PME suisses jusqu’à 50 
collaborateurs. Elle comprend des logiciels éprouvés pour la 
comptabilité (avec Gestion des salaires) et la gestion com-
merciale. 
Sage 50 Facturation et Sage 50 Gestion commerciale sont 
complémentaires pour la gestion commerciale. Sage 50 
Facturation s’adresse principalement aux sociétés de services 
qui veulent uniformiser et accélérer leurs processus de vente. 
Sage 50 Gestion commerciale constitue la solution idéale pour 
les exploitations commerciales et de production car elle couvre 

Sage 50 Gestion commerciale: 
des achats à la vente, la bonne 
organisation sur toute la ligne

tout ce qui touche aux commandes, à la gestion des livraisons 
ainsi qu’à la gestion des stocks. 
Ces deux logiciels permettent de réaliser aisément des actions 
commerciales ou publicitaires régionales et limitées dans le 
temps pour liquider les invendus ou les fins de série. Parallè-
lement, ils permettent aux entreprises d’améliorer le roulement 
des marchandises, d’évaluer les actions de vente ainsi que 
d’adapter les prix de tout ou partie de l’assortiment.  

Structure logique, prise en main rapide et grande 
convivialité
Les deux logiciels sont dotés d’une structure logique qui a fait 
ses preuves dans la pratique. Un assistant d’installation, un 
système d’aide contextuel et l’interface de navigation configu-
rable (My Desk) assurent une prise en main rapide. Le confort 
d’utilisation est encore accru par une fenêtre d’affichage des 
données qui permet d’accéder à des informations, de les 
grouper et de les filtrer. De plus, un clic suffit pour exporter 
des adresses, des contacts, des fournisseurs, des clients et 
des prix dans Microsoft Excel afin de les traiter ainsi que pour 
trier des articles selon des critères alphabétiques ou régionaux.

Sage 50 Gestion commerciale et Sage 50 Facturation sont deux logiciels qui comp-

lètent la solution PME Sage 50 pour une gestion des marchandises sur toute la ligne. 

Ils assurent une gestion efficace des documents et aident à mettre en place une 

organisation de vente professionnelle. 

Fabrice Della Santa,
Andreas De Luigi 
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Un client satisfait est un client fidèle. Pour cela, même les petites entreprises 

doivent se doter de  procédures de gestion commerciale efficaces et structurées. 

Les logiciels Sage 50 pour la gestion commerciale permettent un traitement infor-

matisé de bout en bout des commandes. Enfin, ils fournissent des chiffres et des 

informations précieuses pour mesurer et améliorer les résultats de vente.

Plus d’efficacité dans l’administra-
tion – plus de temps pour la gestion

L‘avantage

La gestion intelligente des données permet de retrouver 
aisément et rapidement tous les justificatifs, et les évaluations 
intégrées livrent des informations très complètes sur le chiffre 
d’affaires, sur les ventes et sur l’évolution des affaires. Autre-
ment dit, avec Sage 50, les tâches routinières et administratives 
qui prennent beaucoup de temps sont réduites au minimum, 
ce qui réduit les coûts et laisse plus de temps pour le suivi 
actif des clients. Ici, une série d’options assure une utilisation 
encore plus efficace des logiciels.

Factures récurrentes: Cette option centralise et automatise 
largement la gestion de la facturation des abonnements et des 
prestations récurrentes.

Interface traitement des commandes:  Cette interface 
permet d’importer des adresses, des articles et des docu-
ments depuis des solutions tierces via Microsoft Access ou 
directement depuis des sources ODBC dans les logiciels de 
Sage 50.

Interface vers Sage ACT!:  La liaison gratuite de Sage 50 
avec la solution de gestion clients et contacts Sage ACT! per-
met la saisie et le suivi centralisés d’adresses et de contacts. 
Ces données peuvent également être synchronisées avec la 
gestion commerciale de Sage 50.

Interface vers la solution webshop leader «PHPepper-
shop»: cette interface vers la solution webshop éprouvée 
PHPeppershop permet aux PME de réaliser avantageusement 
des ventes par Internet. L’échange de données entre Sage 50 
et le webshop est aussi facile que leur traitement. 

L’offre Sage 50: bien pensée et adaptée
Sage 50 comprend les modules indépendants Comptabilité 
générale, Gestion des salaires, Gestion des immobilisations, 
Gestion commerciale et Facturation. Avec tous ces modules, 
les PME disposent d’une solution logicielle complète pour la 
gestion d’entreprise. Les modules sont disponibles individuel-
lement ou dans le cadre de packs plus avantageux. 

Sage 50 Gestion commerciale et Sage 50 Facturation sont 
disponibles en deux variantes au choix : 

Variantes Sage 50
•	 Sage 50 Standard pour petites entreprises
•	 Sage 50 Lite pour très petites entreprises (moins de 10 

collaborateurs).

Les clients peuvent en outre choisir entre les deux systèmes de 
base de données Pervasive SQL pour les exigences normales 
et la base de données Microsoft SQL plus performante. 

Tous les logiciels Sage 50 sont disponibles en français et en 
allemand.
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La solution Sage 50 Gestion commerciale a été développée 
dans le but d’organiser plus efficacement et plus rentablement 
le traitement des commandes ainsi que la gestion des stocks 
et des articles. Elle informatise de bout en bout toutes les 
étapes des commandes depuis l’offre jusqu’à la facturation, 
et affiche en tout temps les articles disponibles en stock. 
Les propositions automatiques de commande améliorent 
la productivité au niveau de l’acquisition des marchandises, 
et l’éditeur de rapports intégré permet d’établir en quelques 
secondes des listes et des évaluations qui fournissent des 
informations sur les stocks de marchandises et les ventes. 
Grâce aux données rapidement disponibles et toujours actu-
alisées, l’utilisateur peut gérer les ventes de manière actives 
et organiser facilement des mesures promotionnelles comme 
des actions, des ventes spéciales et des soldes saisonniers.  
Lorsque les logiciels Sage 50 Comptabilité et Sage 50 Ges-
tion commerciale sont associés, les valeurs de stocks sont 
automatiquement reprises dans la comptabilité générale, et 
les données des factures sont reportées dans la gestion des 
débiteurs et des créanciers.

Productivité et convivialité maximales
Mais la gestion commerciale de Sage établit aussi des stan-
dards en matière de convivialité. Dans ce contexte, elle offre 
notamment une gestion d’adresses similaires aux systèmes 
CRM, une gestion des documents intégrée et des documents 
de vente tout prêts. Cette solution englobe également des gra-
phiques éloquents et un archivage très complet de l’historique. 
Les dossiers de documents peuvent recevoir des documents 
de vente et d’achats ainsi que des évaluations et des docu-
ments provenant de n’importe quelle autre application, ce qui 
assure un accès rapide à toutes les informations et données 
(correspondance, dossiers, dessins, etc.) concernant les 
différentes données d’un contact. 
L’interface de navigation configurable individuellement et les 
fenêtres de recherche adaptables contribuent au confort de 
cette solution et permettent d’utiliser efficacement le logiciel 
sans avoir à faire un long apprentissage.

Sage 50 Gestion commerciale: 
gestion centralisée des achats, 
des stocks et des ventes

Controlling moderne compris
L’expérience de nos clients de longue date montre que Sage 
50 Gestion commerciale contribue à augmenter sensiblement 
la productivité dans l’entreprise. Une caractéristique due no-
tamment aux fonctions de controlling intégrées à la variante 
Standard. Les outils d’évaluation disponibles permettent de 
générer un grand nombre de chiffres clés et de représenta-
tions, même pour différentes périodes et différents contenus. 
Le logiciel propose des évaluations standard qui peuvent être 
adaptées aux spécificités de l’entreprise et qui assurent une 
consultation rapide. Ici, il faut citer «la vue d’ensemble pour le 
chef » déjà prête qui fournit une précieuse présentation con-
solidée des ventes, des achats et de l’évolution des affaires. 

Les atouts de Sage 50 Gestion commer-
ciale:
•	 Solution pour une gestion efficace des 

commandes qui fait ses preuves depuis 
de nombreuses années.

•	 Traitement informatique des comman-
des de bout en bout – des achats à la 
vente, en passant par la gestion des 
stocks.

•	 S’intègre aisément dans Sage 50 Comp-
tabilité, mais également dans d’autres 
logiciels de gestion financière.

•	 Excellent rapport qualité-prix.
•	 Offre des fonctionnalités modernes pour 

un traitement productif des commandes 
et une gestion rentable des stocks.

Sage 50 Gestion commerciale est conçu e pour les exploitations commerciales et les 

entreprises de production qui gèrent leur propre stock de marchandises. Avec ce logiciel, 

elles disposent d’une solution qui leur permet de gérer de bout en bout et de manière 

économique le flux de marchandises depuis les achats jusqu’à la vente, en passant par le 

stockage.
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Les logiciels Sage 50 pour la gestion commerciale accélèrent réellement le traitement des 

commandes.  Une touche suffit pour accéder aux informations et la saisie, l’impression ou 

l’évaluation des données se fait rapidement. De plus, grâce au succès de longue date de 

Sage 50, cette solution offre une flexibilité maximale concernant la gestion d’imprimantes, les 

interfaces, l’importation et l’exportation de données relatives aux articles et bien plus encore. 

Performances élevées – adaptées aux 
besoins de l‘entreprise

Les avantages

Doris Fellmann
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Sage 50 Facturation: 
la vente en point de mire

Le logiciel Sage 50 Facturation est conçu pour les entreprises 
fortement axées sur la vente qui sont désireuses d’optimiser 
leurs processus commerciaux. Pour cela, elles doivent tout 
d’abord réduire sensiblement le travail administratif pour le 
traitement des commandes.
Avec Sage 50 Facturation, l’utilisateur peut, pour ainsi dire 
d’un clic, établir des offres, des confirmations de commande, 
des bulletins de livraison et des factures. Le logiciel traite tout 
automatiquement de bout en bout, jusqu’à la facturation élec-
tronique. En effet, utilisé avec le pack Comptabilité de Sage, 
il offre la possibilité de facturation électronique avec yellowbill 
et SIX Paynet, et les débiteurs sont directement repris dans la 
comptabilité avec un passage facile des écritures.
Le logiciel intègre aussi tous les documents nécessaires pour 
la vente tels que les offres, les confirmations de commande, 
les factures, les bulletins de livraison et les notes de crédit. 
Ici, il va sans dire que l’entreprise a la possibilité de formater 
individuellement les textes des documents et des évaluations. 
Les articles, quant à eux, peuvent être modifiés et codés de 
manière globale, ce qui améliore considérablement l’efficacité.

Gérer les ventes et optimiser le chiffre d‘affaires 
Les vrais points forts de cette solution résident dans la plani-
fication et l’optimisation des ventes. Elle offre, par exemple, la 
possibilité d’effectuer d’un clic pour chaque client une analyse 
ABC ainsi que celle d’accéder aux informations relatives aux 
ventes et aux crédits. Elle permet également de coder les 
adresses pour former des groupes de clients pour les factures 
groupées ou pour les sélectionner très facilement dans le 
cadre de mesures promotionnelles. 
Enfin, avec la saisie détaillée des adresses, c’est un jeu d’enfant 
de sélectionner les données clients requises pour l’envoi de 
bulletins par e-mail et de lettres publicitaires. Ces dernières 
s’impriment et s’envoient avec la fonction impression en série 
pour MS-Office ou peuvent être exportées dans  Microsoft 
Excel pour y être traitées.

Cette solution championne du commerce s’adresse aux entreprises qui veulent gérer leurs 

ventes de manière professionnelle mais qui n’ont pas besoin d’une gestion des stocks. 

Rita Suter,
Mario Di Carlo
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Sage, qui compte depuis de nombreuses années parmi les principaux éditeurs 

de logiciels en Suisse, a des filiales et des partenaires de distribution dans tout le 

pays. Avec nos partenaires, nous attachons la plus grande importance à proposer 

des solutions PME modernes, toujours actuelles et des services qui garantissent 

leur utilisation optimale dans la pratique.

Au service de la pratique – avec 
cœur et expérience  

Notre promesse

Sage 50 Facturation permet également de simuler des scéna-
rios de systèmes de prix et de rabais complexes ainsi que de 
calculer des commandes et des projets. Le logiciel se charge 
aussi d’élaborer des pools d’articles, des formules de calcul, 
de gérer les monnaies étrangères et comprend notamment un 
convertisseur de devises.

Facilité d’utilisation et d’évaluation – pour plus de 
succès commercial
L’éditeur de rapports intégré ainsi que les évaluations et les 
statistiques en plusieurs langues renseignent en tout temps 
sur les ventes et constituent la base pour planifier des actions 
commerciale. A l’instar de Sage 50 Gestion commerciale, 
Sage 50 Facturation comprend lui aussi la vue d’ensemble 
graphique pour le chef qui donne un aperçu rapide de 
l’évolution des ventes et des affaires.

Les atouts de Sage 50 Facturation
•	 Gain de temps élevé grâce aux docu-

ments de vente standardisés.
•	 Permet de réaliser facilement des mesu-

res de promotion des ventes.
•	 S’intègre à Sage 50 Comptabilité mais 

aussi à d’autres logiciels comptables.
•	 Excellent rapport qualité-prix.
•	 Offre des fonctionnalités modernes pour 

une organisation commerciale efficace.
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Avec ses modules indépendants Comptabilité générale, 
Gestion des salaires, Gestion des immobilisations, Gestion 
commerciale et Facturation, Sage 50 est l’une des solutions de 
gestion d’entreprise les plus appréciées dans les PME suisses.  
Cette solution doit son succès à sa très grande convivialité 
d’utilisation qui assure son implémentation rapide. Elle est 
également dotée de nombreuses interfaces pour accéder à 
des sources de données externes et offre un rapport qualité-
prix convaincant. La large diffusion de cette solution est aussi 
le fruit d’une série de services et de prestations proposés par 
Sage en qualité d’éditeur de logiciels leader en Suisse parmi 
lesquels  les deux packs de services appelés  Plus Pack et 

Sage 50: 
car le savoir-faire est inestimable

Les deux logiciels Sage 50 Gestion commerciale et Sage 50 Facturation permettent 

aux petites entreprises d’organiser la gestion des commandes de manière profes-

sionnelle. Sage propose en outre une série de services qui permettent de travailler 

efficacement avec les modules et d’apporter des réponses à toutes les questions des 

clients.

Software Pack qui garantissent des mises à jour automatiques 
aux clients ainsi que d’attrayants rabais sur l’ensemble de la 
palette de cours.

La société Sage s’est en effet dotée de son propre centre de 
formation baptisé Sage Academy qui offre des cours ainsi que 
des séminaires théoriques et pratiques sur des produits et des 
domaines spécialisés. La base de données de connaissance 
Sage et les guides spécialisés rédigés par des collaborateurs 
de l’entreprise apportent des réponses à toutes les questions 
relatives à la gestion des finances et du personnel.

De plus, le HR Advisory Service de Sage offre un conseil 
téléphonique spécialement conçu pour les questions spéci-
fiques aux salaires. Ce service a pour objectif de répondre aux 
questions relatives à l’introduction de nouvelles dispositions lé-
gales, mais également de conseiller de manière compétente et 
complète pour d’autres aspects de gestion d’entreprise dans 
le domaine des salaires. L’accès au HR Advisory Service peut 
se faire indépendamment de l’utilisation d’un logiciel Sage.
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Packs service Sage 50
Software Pack – Mises à jour franco domicile
Ce service comprend la livraison de toutes les mises à jour 
et de tous les Service Packs ainsi que 15% de rabais sur les 
formations standard.

Plus Pack – De l’aide efficace en tout temps
Ce pack englobe les mêmes prestations que Software Pack 
avec, en plus, un support gratuit et illimité dans le temps 
qui répond aux questions des utilisateurs et techniques par 
téléphone, fax et e-mail ainsi que l’accès en ligne à toutes les 
informations de Sage 50, sans oublier un rabais de 15% sur 
toutes les prestations individuelles de support.

Pack Sage 50 Business

Pack Sage 50 Small Business

Sage 50
Gestion 
commer-
ciale /
facturation

Ensemble Comptable

Trafic électronique 
des paiements

Comptabilité générale

Créanciers Débiteurs
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Les logiciels de gestion commerciale existent en deux vari-
antes:

Sage 50 Standard s’adresse aux entreprises qui veulent un 
logiciel individualisable au maximum et qui offre des possi-
bilités d’évaluation détaillées (p. ex. par centre d’activité et 
d’imputation) ainsi qu’un classement intégré des documents.

Sage 50 Lite s’adresse aux entreprises qui ne font pas de 
factures en monnaie étrangère et qui veulent organiser leur 
gestion commerciale sur la base d’un logiciel.

Pack Comptabilité =   
Comptabilité générale + gestion débi-
teurs / créditeurs + trafic électronique 
des paiements

Pack Small Business =  
Pack comptabilité + gestion commer-
ciale

Pack Business =  
Pack comptabilité + gestion commer-
ciale + comptabilité salariale

Options: Sage 50 Comptabilité 
analytique et Comptabilité des 
immobilisations
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Sage Suisse SA
Infoline: 0848 868 848
Téléfax: 058 944 18 18
info@sagesuisse.ch
www.sagesuisse.ch

Logiciels de gestion PME. 
Pour que les idées mènent au succès.


